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Capgemini negocia la compra de Prosodie

La adquisicion de esta compariia, que cuenta conascentros y 174 empleados en Espania,
permite la entrada de Capgemini en el mercado dargvalor afiadido de las soluciones
transaccionales

Paris, 14 de junio de 2011 — Capgemini, uno déideses globales en Consultoria, Tecnologia ys@Quting,
ha iniciado las negociaciones en exclusiva coridodos gestionados por Apax Partner asi como cequepo
directivo de Prosodie para la adquisicion de eperamlor de servicios multicanal. La operacion phitiania
Capgemini completar su oferta de soluciones din@snide gestion de la relacién con clientes y sdria e
complemento perfecto para su estrategia de crecimien los nuevos modelos operativos de nego@djN
También incluiria por parte de Capgemini la creacé una oferta de soluciones en propiedad, addendss
soluciones existentes. En Espafia, Prosodie cuentd®4 profesionales distribuidos en diferentedrosren

Madrid, Barcelona y Comunidad Valenciana.

Prosodie ha tenido un crecimiento organico estable incrementado sus beneficios durante los Udtiouatro
afos. La adquisicion se hara sobre la base delan d@ compafiia de 382 millones de euros, incluyezid
coste de dos adquisiciones que recientemente hizadkaProsodie: Internet-Fr en Francia y LeveltPltalia.
La transaccion seria financiada en efectivo caiedareria del Grupo Capgemini y tendria un efpositivo
sobre el beneficio neto por accion desde el prifier Capgemini Francia y Prosodie estan actualments
proceso de informacion y consultas con los reptas&es legales de los trabajadores. La operaciba dger

aprobada por las autoridades francesas de comjzelese espera que finalice a final de julio.

Para completar su oferta de servicios en el angeibgrafico, Capgemini adquirié una participacioryonaaria

en una de las principales empresas de servicidd de origen brasilefio, CPM Braxis, a finales da@0.a
adquisicion de Prosodie seria un gran paso emdaailbn correcta para Capgemini en términos deckolas de
cliente. Tras la adquisicion de Avantias y Arteggmbas en Francia) y Bl Consulting Group en Estados
Unidos, esta seria la cuarta adquisicion en 20%dbyaya el compromiso de Capgemini por continuarlao

expansién en sus mercados tradicionales.



Prosodie, uno de los lideres en gestion de servetoansaccionales multicanal

Prosodie tiene una posicion Unica en el corazotaaeonomia digital en Francia y en Europa gragias!
conocimiento y experiencia en Tl y telecomunicaegrProsodie ofrece a sus clientes soluciones auoras
completas. Estos servicios cubren todos los aspai#ola relacibn multicanal con clientes y prepégo
compafia es lider en estas dos areas en Franci@ms en pagos y hosting de servicios de altarikgly
disponibles 24/7. Prosodie cuenta con 861 profefiésry esta respaldada por una soélida capacidéeDera
compafia se encuentra presente en Francia, Espafesde hace poco, en Bélgica. En 2010 reportdé unos

ingresos consolidados de 172,3 millones de eutosb,9% de margen operativo (EBIT).

Prosodie ha fortalecido significativamente su @ésic mas recientemente, en el mercado del hostang d
aplicaciones de Internet, con el anuncio a finalhdgo de la adquisicion de dos compainiias: Intéfnen

Francia y LevellP en ltalia.

La oferta de servicios de Prosodie se complemestidacde Capgemini, especialmente en clientes etgbis
financiero y administracion publica asi como enrageres de telecomunicaciones y grandes firmas de
distribucion. La nueva adquisicion podria formargae la linea de servicio de Capgemini denomiribigav
Business Model” (Nuevos Modelos de Negocio) cuyetm es desarrollar servicios basados en solesion
propietarias y facturadas en la modalidad de pagaupo. Por su parte, Prosodie se beneficiara atéfiopo
global de clientes de Capgemini y podra continuagxansion internacional aprovechando la expedgnel

conocimiento de mercado de Capgemini.

Una vez completada, esta adquisicidon, que seradiada completamente por la posicion de liquidédepo
Capgemini, tendra un efecto positivo en el margeerativo asi como en el beneficio neto por accién d
Capgemini —aparte de otras sinergias operativasl eeenos un tres por ciento en 2011 y alrededourde

cuatro por ciento en 2012.

Para Georges Croix, Presidente y Consejero DeledadProsodie: “Estamos muy satisfechos de entrar a
formar parte de un grupo global con el que compagilos mismos valores y, algo aun mas importamte,
espiritu empresarial similar. Al integrar nuestsauciones en la oferta de servicios de Capgentdigmos
satisfacer las necesidades de los clientes conervici® end-to-end, desde el disefio de sus sistalmas

informacion hasta la gestion de la relacion corliehte”

Para Paul Hermelin, Vicepresidente y Consejero dele de Capgemini: “Esta adquisicion encaja
perfectamente con nuestra estrategia de crecimierp@andirnos en el segmento de mercado de sokgide
alto valor afiadido. A la hora de afrontar la peadiaacion y desmaterializacion de los serviciosjifeculacion
con una empresa lider en soluciones de transascitra@saccionales y el poder beneficiarse de los
conocimientos técnicos de sus 861 profesionaleprogrciona una importante ventaja competitivas Mén
teniendo en cuenta que compartimos con Prosodieniaccion de que la innovacién tecnoldgica asacada

innovacion comercial”.



Acerca de Capgemini

Capgemini, uno de los lideres en servicios de Gtmmg Tecnologia y Outsourcing del mundo ayudaug
clientes a transformar y mejorar su negocio hacdemsb de la techologia. La compafia se compromete a
favorecer la libertad de accién de sus clienteoptanizar sus resultados. Para ello, se apoyanenéiodo de
trabajo Unico que ha denominado Collaborative BassrExperience y en un modelo de produccién llamado
Rightshore®, que ayuda a alcanzar el equilibriccaddo entre el talento de Capgemini en distintgarks,
trabajando como un solo equipo para entregar exitelila mejor solucién para su negocio. Presente&nde

40 paises, Capgemini ha alcanzado unos ingresbslgtode 8.700 millones de euros en 2010 y emplea
110.000 personas en todo el mundo.

Para més informaciomww.es.capgemini.com

Rightshore® es una marca registrada perteneci@eupo Capgemini

Acerca de Prosodie

Prosodie es un actor del cloud computing espea@izn la gestion multicanal de flujos transacdema
para clientes corporativos de grandes cuentasgftejéfono, Internet y dinero electronico). Prosce
especializa en las areas de: relacion cliente camléil, gestion externalizada de aplicaciones Wakicsos
moviles, prepago y pago. Presente en Francia, BspBBlgica, el grupo realizé en 2010 un volumen de
negocios consolidado de 172,3 millones de eurgsunaesultado de explotacion corriente de 26,3
millones de euros empleando 861 personas al 3icidentbre de 2010. Prosodie cuenta con la certificac
ISO 9001 v2000 sobre el conjunto de sus actividaddsrancia y en Espafia

www.prosodie.es




